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Journée "transport"

Modèles de Processus
(logigrammes) ??
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Achats dans la

conduite de Projets -
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UPSACA
Conseils

Outils

ULISSE Assurances

Analyse de Risques

Transport

"Répertoire" des fournisseurs IN2P3 ??

Analyse des besoins / droits / méthodes

Information sur les sociétés

Procédure de l'analyse

Références de prix

type de sous-traitance

Dossier Industriel

CCTP

Cahier des Charges

Spécifications

Contrôles

Planning

Gestion de données techniques

EDMS

Autre ??

Archivage de documents
de référence

Propriété Intellectuelle Partenariat Industriel

Audit des fournisseurs

Référenciel

Environnement et sécurité

Partenariat Industriel

Formation à l'Audit

Réseau A.Q.
Réseau d'Audit

Accréditation COFRAC

Référenciel IN2P3

Certifications, Labels

Marquage CE

Méthode - Déclarations
Législation

ContrôleOrganisme

Marque NF

AFNOR
Accès aux Normes

ISO 9001

ISO 14000
Démantèlement

Recyclage

Sécurité

Métier d'acheteur

"gros laboratoires"

<20 personnes à l'IN2P3

Formations

Mutualisation
Locale

Nationale

Quid ??? débat

ProcessusProcessus Achat
Amélioration continue

Indicateur

Processus Audit

Universités

Délégation Régionale

LOLF
Contrats d'Objectifs

Coûts consolidés

Identité des entreprises

Identité de l'IN2P3Être un client cible

SSII : Stats ISIS finance /
Fournisseurs IN2P3

Identité = facteur positif dans les
relations commerciales

Existence d'un bon réseau national

Actions de communication :
Autocollants IN2P3, Plaquettes,
Tshirts,  etc ...

Stratégie de l'entreprise

Gestion de ProjetsIntegrer le processus d'achat

Sous traitance et Achats dans la conduite de Projets.mmap - 21/05/2008 -


